Aalen-Ebnat. Limousinen-Ser-
vices mit Chauffeur werden von
Geschiftsleuten gerne in An-
spruch genommen. Erstaunli-
ches geschieht jedoch, wenn
auf Augenhohe kommuniziert
werden kann: Kunden von Li-
mousine Service & Consulting
werden von einem erfahrenen,
Executive, dem Inhaber, in ei-
ner neuen Top-Limousine mit
zeitgemdfem Understatement
chauffiert. Nicht selten ergeben
sich aus diesen Kontakten Con-
sultingauftrige, im Sinne eines
kostengiinstigen BasicConsul-
ting©, dem zweiten Standbein
der Firmenneugriindung von
Dipl.-Kfm. Hans Molsner aus
Aalen-Ebnat. WIRTSCHAFT
REGIONAL sprach mit ihm.

Herr Molsner, Sie bieten eine
neue, aber doch bewihrte
Dienstleistung an. Worin liegt
Thre Alleinstellung?

Ich kenne keinen Anbieter, der
Sie mit akademischer Ausbil-
dung und langjéhriger, auch in-
ternationaler Executive-Erfah-
rung betreut und fahrt. Gerade
auch auf ldngeren Fahrten erge-
ben sich, sofern vom Fahrgast
gewlinscht, Moglichkeiten zu
Gesprichen fernab des haufi-
gen ,,vier rote Buchstaben* Ni-
veaus. Reisen dieser Art tragen

Dipl.-Kfm. Hans Molsner — Limousine Service & Consulting, Aalen-Ebnat:

Eine pflfflge Geschaftsidee in die Tat umgesetzt

Ob mit dem Automobil oder dem Flugzeug: Limousine Service & Consultant bringt ihre Passa-
giere sicher ans Ziel.

héufig zu frischem Denken fiir
das eigene Unternchmen bei
oder geben auch sonst Anre-
gungen fiir neue Aktivitéten.

Wie kommt Dipl.-Kfm. auf
eine solche Geschiftsidee?

Waihrend des Studiums war ich
in Zirich fiir eine Firma auf
diesem Gebiet titig. Gefragt
war gehobenes Niveau und
Dreisprachigkeit. Ich haben da-
bei ein breites Spektrum hoch-
interessanter Kunden kennen-
gelernt. Dies ging bis zum
Chauffieren von Royals, Exe-
cutives, Kiinstlern, nicht selten
auch von VIP-Firmengisten.
Diese sind auch heute meine
Hauptzielgruppen. Unsere

Kunden schitzen Diskretion,
qualifizierten Rat und Betreu-
ung. Nach einer erfolgreichen
Karriere in Handel und Indus-
trie kam mir der Gedanke, die-
sem Kundenkreis noch wesent-
lich mehr bieten zu koénnen,
d. h. auf Wunsch auch die Bera-
tung in wichtigen Geschiftsfel-
dern. So entstand die Idee fiir
das Konzept BasicConsul-
ting©. Meine Website zeigt die
Schwerpunkte auf.

Sie heben darin besonders
auf Thre grofie Erfahrung ab.
Worin besteht diese?

1,6 Millionen Kilometer unfall-
freie Fahrpraxis in Europa und
auch in Nordamerika sprechen

fiir sich. Neben anderen Sicher-
heitstrainings habe ich 2004 am
Wettbewerb Deutschlands bes-
ter Autofahrer teilgenommen
und auf dem Lausitzring Platz
6/50 erreicht. Vor allem auch in
den letzten Jahren kam berufs-
bedingt noch eine grofle Win-
terfahrpraxis hinzu. Erfahrun-
gen, die meinen Kunden im Ge-
sprach sowie bei Consulting
Auftrigen zu Gute kommen,
basieren auch auf einer erfolg-
reichen Karriere. Diese begann
im Handel und wurde von mir
in deutschen und internationa-
len Konzernen bis hin zum
grolen Mittelstdndler und ei-
gentlimergefiihrten  Unterneh-
men fortgesetzt.

Sind Dienstleistungen TIhrer
Art nicht sehr teuer?

Gute  Consulting-Ergebnisse
sind stets eine lohnende Investi-
tion. Ausgeruht, auch wihrend
der Fahrt arbeitend oder tele-
fonierend ankommen, dann
erfolgreich  verhandeln und
auch nach einem guten Essen
und Schluck zur Feier eines
Abschlusses ohne Sorgen um
den Fiihrerschein wieder nach
Hause chauffiert zu werden,
das ist echter Mehrwert, der
sich oft gar nicht hoch genug
einschitzen 14Bt. Erstaunlich
fiir einen Kaufmann ist jedoch
auch, daB die Kostenersparnis
fir das Outsourcing dieser
Dienstleistung kaum bewusst
ist. Das beginnt haufig schon
mit dem weitverbreiteten Un-
wissen liber die echten kauf-
mannisch kalkulierten Kilome-
terkosten eines Pkw.

Passt ein derartiges Auftre-
ten in unsere Zeit?

Diese Frage ist falschlicher-
weise von Neid- oder Prestige-
denken, statt von Nutzenaspek-
ten gepragt. Wir kommen dem
jedoch mit dem groften Fahr-
zeug der Businessclass, das
zeitgeméfles  Understatement
bei dennoch héchstem Kom-
fort bietet, entgegen.

KONTAKT

Dipl.-Kfm.

Hans Molsner

Limousine Service &
Consulting
Herbstgartenweg 35

73432 Aalen-Ebnat

Tel. (0 73 67) 921 544
E-Mail: hmolsner@web.de
www.ExecutiveDriver-Con-
sultant.de

Hans Molsner

Was bieten Sie Kunden sonst?
Ich kann aus einer langjahrigen
Business- und Lebenserfahrung
schopfen. Damit bin ich in der
Lage ein breites Spektrum indi-
vidueller Wiinsche abzudecken
und auf meine Kunden einzuge-
hen. Dieses in der Breite auszu-
fiilhren wiirde diesen Rahmen
sprengen.



