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.molldesign Reiner Moll & Partner aus Schwäbisch Gmünd mit weiterer Weltneuheit:

Bella Vista: Beleuchteter Kosmetikspiegel von Keuco
Schwäbisch Gmünd. .moll-
design aus Schwäbisch
Gmünd ist ein integraler Be-
standteil der deutschen Wirt-
schaft in Sachen Produktge-
staltung. In immer stärker di-
versifizierten Märkten sieht
.molldesign seine Kompetenz
für einen strategischen Er-
folgsfaktor.  Jetzt haben Rei-
ner Moll und sein Team erneut
zugeschlagen: „Bella Vista“,
der neue, LED-beleuchtete
Kosmetikspiegel von Keuco,
strahlt von innen heraus. Sein
Lichtkern führt dank der inno-
vativen Lichtleitertechnologie

das Licht genau dahin, wo es
sein soll: Ins Gesicht des Be-
trachters. Der Einsatz dieser
revolutionären, doch nahelie-
genden Lichtleitertechnologie
macht diesen Kosmetikspiegel
zur Weltneuheit. Dank der
neuen Lichttechnik konnte das
Gehäuse sehr flach gehalten
werden. Der Kosmetikspiegel
mit dreifacher Vergrößerung
wurde in die strahlende Licht-
quelle eingebettet, die für op-
timale Gesichtsausleuchtung
sorgt. „Bella Vista“ von Keu-
co ist der erste beleuchtete
Kosmetikspiegel, der schlan-

kes Design und brillante
Leuchtkraft vereint.
Das Leuchtmittel von Bella
Vista ist wartungsfrei, der
Stromverbrauch extrem nied-
rig. Ein Highlight sinnlich-
eleganter Ausstrahlung, ob als
Stand- oder Wandmodell –
Bella Vista besticht durch sein
außergewöhnliches Erschei-
nungsbild. 
Das Wandmodell von Bella
Vista gibt es in zwei Aus-
führungen: Mit direktem Stro-
manschluss oder mit Stecker.
Ob an der Wand montiert oder
stehend – der biegsame

Flexarm aus Chrom lässt sich
in alle Richtungen verstellen.

Design: .molldesign Reiner
Moll & Partner

Auszeichnungen und 
Nominierungen:
• reddot design award 2005,

Auszeichnung für hohe De-
signqualität vom Designzen-
trum Nordrhein-Westfalen

• Auszeichnung Design Plus
zur ISH Frankfurt 2005

• Nominiert für den Design-
preis der Bundesrepublik
Deutschland 2006

Neu von .molldesign: Staffelbarer Klapp-Stehtisch für Hiller Objektmöbel, Kippenheim

Klappt! Klappt! Klappt!
Empfänge, Bankette

und Vernissagen sind
die klassischen Ein-

satzgebiete von Stehtischen.
Schnelles Auf- und Abbauen
ist hier genauso gefragt wie ein
möglichst geringer Platzbedarf
der bevorrateten Tische. Der
neue Hiller Klapp-Stehtisch
stand up (Design: .molldesign)
erfüllt alle Anforderungen an
einen modernen Stehtisch: Ge-
ringes Transportgewicht durch
Kunststoffbeschläge und eine
leichte Tischplatte. Die sonst
häufige Kopflastigkeit wird
verringert und die Kippsicher-
heit erhöht.
Die konvex gebogenen Bein-
rohre sind von hoher Eigen-
ständigkeit und ermöglichen
sehr enge Staffelabstände. Zu-
dem bietet die stativähnliche
Ausprägung eine sehr hohe
Standfestigkeit ohne zur Stol-
perfalle zu werden. Die drei
Gestellrohre werden in einem
Knotenelement zusammenge-
führt, von dem aus ein Zentral-

rohr zum Klappbeschlag führt.
Durch die Rohrverbindung im
Knotenelement lassen sich auf
einfache Art und Weise weitere
Gestellvarianten (gerade oder
konkav gebogene Rohre) kon-
fektionieren. Sowohl das Kno-
tenelement als auch der Klapp-
beschlag sind aus hochwerti-
gem Kunststoff mit extremer
Biegesteifigkeit. 
Eine einfache sinnfällige
Entriegelung der Platte kann
auch von ungeübten Helfern
leicht vorgenommen werden.
Beim Aufstellen ist ein schnel-
les und sicheres Einschnappen
der Platte in die Verriegelung
gewährleistet. Ohne weiteres
Zutun fällt die Platte in den
Verschluß.
Plattendurchmesser werden
von 600 – 800 mm angeboten.
Die elegante Tischform passt
(ob rund oder triagonal) in na-
hezu jedes Interieur und lässt
sich durch Gestell- und Platten-
farben zusätzlich individuell
anpassen.

stand up – Staffelbarer Klapp-
Stehtisch

Dipl.-Kfm. Hans Molsner – Limousine Service & Consulting, Aalen-Ebnat:

Eine pfiffige Geschäftsidee in die Tat umgesetzt
Aalen-Ebnat. Limousinen-Ser-
vices mit Chauffeur werden von
Geschäftsleuten gerne in An-
spruch genommen. Erstaunli-
ches geschieht jedoch, wenn
auf Augenhöhe kommuniziert
werden kann: Kunden von Li-
mousine Service & Consulting
werden von einem erfahrenen,
Executive, dem Inhaber, in ei-
ner neuen Top-Limousine mit
zeitgemäßem Understatement
chauffiert. Nicht selten ergeben
sich aus diesen Kontakten Con-
sultingaufträge, im Sinne eines
kostengünstigen BasicConsul-
ting©, dem zweiten Standbein
der Firmenneugründung von
Dipl.-Kfm. Hans Molsner aus
Aalen-Ebnat. WIRTSCHAFT
REGIONAL sprach mit ihm.

Herr Molsner, Sie bieten eine
neue, aber doch bewährte
Dienstleistung an. Worin liegt
Ihre Alleinstellung?
Ich kenne keinen Anbieter, der
Sie mit akademischer Ausbil-
dung und langjähriger, auch in-
ternationaler Executive-Erfah-
rung betreut und fährt. Gerade
auch auf längeren Fahrten erge-
ben sich, sofern vom Fahrgast
gewünscht, Möglichkeiten zu
Gesprächen fernab des häufi-
gen „vier rote Buchstaben“ Ni-
veaus. Reisen dieser Art tragen

häufig zu frischem Denken für
das eigene Unternehmen bei
oder geben auch sonst Anre-
gungen für neue Aktivitäten.

Wie kommt  Dipl.-Kfm. auf
eine solche Geschäftsidee?
Während des Studiums war ich
in Zürich für eine Firma auf
diesem Gebiet tätig. Gefragt
war gehobenes Niveau und
Dreisprachigkeit. Ich haben da-
bei ein breites Spektrum hoch-
interessanter Kunden kennen-
gelernt. Dies ging bis zum
Chauffieren von Royals, Exe-
cutives, Künstlern, nicht selten
auch von VIP-Firmengästen.
Diese sind auch heute meine
Hauptzielgruppen. Unsere

Kunden schätzen Diskretion,
qualifizierten Rat und Betreu-
ung. Nach einer erfolgreichen
Karriere in Handel und Indus-
trie kam mir der Gedanke, die-
sem Kundenkreis noch wesent-
lich mehr bieten zu können, 
d. h. auf Wunsch auch die Bera-
tung in wichtigen Geschäftsfel-
dern. So entstand die Idee für
das Konzept BasicConsul-
ting©. Meine Website zeigt die
Schwerpunkte auf.

Sie heben darin besonders
auf Ihre große Erfahrung ab.
Worin besteht diese?
1,6 Millionen Kilometer unfall-
freie Fahrpraxis in Europa und
auch in Nordamerika sprechen

für sich. Neben anderen Sicher-
heitstrainings habe ich 2004 am
Wettbewerb Deutschlands bes-
ter Autofahrer teilgenommen
und auf dem Lausitzring Platz
6/50 erreicht. Vor allem auch in
den letzten Jahren kam berufs-
bedingt noch eine große Win-
terfahrpraxis hinzu. Erfahrun-
gen, die meinen Kunden im Ge-
spräch sowie bei Consulting
Aufträgen zu Gute kommen,
basieren auch auf einer erfolg-
reichen Karriere. Diese begann
im Handel und wurde von mir
in deutschen und internationa-
len Konzernen bis hin zum
großen Mittelständler und ei-
gentümergeführten Unterneh-
men fortgesetzt.

Sind Dienstleistungen Ihrer
Art nicht sehr teuer?
Gute Consulting-Ergebnisse
sind stets eine lohnende Investi-
tion. Ausgeruht, auch während
der Fahrt arbeitend oder tele-
fonierend ankommen, dann
erfolgreich verhandeln und
auch nach einem guten Essen
und Schluck zur Feier eines
Abschlusses ohne Sorgen um
den Führerschein wieder nach
Hause chauffiert zu werden,
das ist echter Mehrwert, der
sich oft gar nicht hoch genug
einschätzen läßt. Erstaunlich
für einen Kaufmann ist jedoch
auch, daß die Kostenersparnis
für das Outsourcing dieser
Dienstleistung  kaum bewusst
ist. Das beginnt häufig schon
mit dem weitverbreiteten Un-
wissen über die echten kauf-
männisch kalkulierten Kilome-
terkosten eines Pkw. 

Passt ein derartiges Auftre-
ten in unsere Zeit?
Diese Frage ist fälschlicher-
weise von Neid- oder Prestige-
denken, statt von Nutzenaspek-
ten geprägt. Wir kommen dem
jedoch mit dem größten Fahr-
zeug der Businessclass, das
zeitgemäßes Understatement
bei dennoch höchstem Kom-
fort bietet, entgegen.

Was bieten Sie Kunden sonst?
Ich kann aus einer langjährigen
Business- und Lebenserfahrung
schöpfen. Damit bin ich in der
Lage ein breites Spektrum indi-
vidueller Wünsche abzudecken
und auf meine Kunden einzuge-
hen. Dieses in der Breite auszu-
führen würde diesen Rahmen
sprengen.

Dipl.-Kfm. 
Hans Molsner
Limousine Service &
Consulting
Herbstgartenweg 35
73432 Aalen-Ebnat
Tel. (0 73 67) 921 544
E-Mail: hmolsner@web.de
www.ExecutiveDriver-Con-
sultant.de

KONTAKT

Hans Molsner

Ob mit dem Automobil oder dem Flugzeug: Limousine Service & Consultant bringt ihre Passa-
giere sicher ans Ziel.


